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Informacje bieżące w projekcie: 
Rozwój przedsiębiorczości akademickiej w Polsce znajduje się w początkowej fazie rozwoju. Wynika to z małego potencjału i niskiego zainteresowania uczelni rozwijaniem przedsiębiorczości akademickiej
. W szczególności wskazuje się na brak systemu finansowego wsparcia z sektora publicznego jak i prywatnego.   Spore nadzieje pokłada się w dynamicznie rozwijającym się w Polsce rynku venture capital/private equity
. Młodzi przedsiębiorcy w szczególności interesują się pozyskiwaniem kapitału z funduszy seed capital i od aniołów biznesu. 

Te i inne cele przyświecały organizacji i przyjęciu określonych tematycznie szkoleń w projekcie Postaw na przedsiębiorczość”  

W marcu rozpoczęliśmy szkolenia:

Moduł 1 Jak rozwinąć własny biznes – trener dr Anna Miarecka

Moduł 2  Formalno - prawne aspekty zakładania firmy  - trener mgr Beata Walawender 

Moduł 3  Pozyskiwanie kapitału – trener dr Marta Czyżewska 

Moduł 1 „Jak rozwinąć własny biznes” - uczestnicy zostali przeszkoleni w zakresie praktycznego opracowywania idei biznesu oraz strategii i operacyjnego funkcjonowania biznesu. Na szkoleniu każdy z uczestników wypełniał ankietę na temat planowanej działalności odpowiadając na pytania z zakresu innowacyjności produktu/usługi, popytu na rynku, określenia słabych i mocnych stron a także szans i zagrożeń  prowadzenia danej działalności. W module tym poruszono także problematykę pozyskiwania kapitału. W trakcie szkolenia szczególną  uwagę  zwrócono na opracowanie wizji rozwoju  przyszłej firmy. 
Moduł 2  „Formalno-prawne aspekty zakładania firmy” dotyczył aspektów zakładania                      i prowadzenia własnej firmy. W szczególności na szkoleniach zostały omówione formy prawne działalności, procedury zakładana działalności gospodarczej, formy opodatkowania działalności gospodarczej, system ubezpieczeń społecznych oraz bieżące obowiązki przedsiębiorców. Uczestnicy nabyli umiejętność wypełniania stosownych dokumentów i deklaracji prawno-księgowych związanych z założeniem i bieżącym prowadzeniem firmy.  

Moduł 3 „Pozyskiwanie kapitału”, dotyczył kluczowych aspektów biznesu (zwłaszcza dla młodych przyszłych biznesmanów) tj. źródeł finansowania działalności. Tematyka szkoleń – obok tradycyjnych źródeł kapitału jak kredyt bankowy, pożyczki, leasing – skupiała się na  przedstawieniu nowoczesnych źródeł finansowania przedsięwzięć innowacyjnych takich jak: seed capital, business angels. Obok teoretycznych rozważań zostały zaprezentowane praktyczne aspekty pozyskiwania funduszy w formie zajęć warsztatowych. Szczególny akcent został położony na możliwościach wykorzystania funduszy strukturalnych w finansowaniu przedsięwzięć innowacyjnych. Efektem tej części szkoleń było zapoznanie się z elementami biznesplanu oraz praktycznymi umiejętnościami wypełnienia tego dokumentu. 
Sonda: Dlaczego zainteresował się Pan/Pani udziałem w projekcie „ Postaw na przedsiębiorczość”?  
„Anna – absolwentka wyższej uczelni – ukończyłam rok temu studia i ciągle szukam ciekawej propozycji pracy, która daje szanse rozwoju - ale wszędzie wymagają doświadczenia praktycznego- którego nie mam. Dowiedziałam się z ogłoszeń w prasie o projekcie, który Państwo realizujecie i złożyłam formularz zgłoszeniowy. Mam pomysł na własny biznes i chcę wziąć udział w Konkursie(…) Poza tym jest ciekawy program szkoleń, interesują mnie także spotkania z ludźmi biznesu i mam nadzieje pozyskać trochę kontaktów z innymi uczestnikami szkoleń(…) 

„Paweł- student informatyki- jestem w trakcie studiów, ale mam kolegę który świetnie robi strony internetowe i nieźle na tym zarabia(…). Rynek jest bardzo chłonny na tworzenie stron internetowych a korzyści skali są bardzo duże. Informatyka to moja pasja - chciałbym, wykorzystać swój zapał, do otworzenia firmy i zarabiać w ten sposób na życie. Zainteresowałem się udziałem w projekcie, gdyż chcę pozyskać wiedzę na temat formalności związanych z zakładaniem i prowadzeniem działalności, wyboru prawnej formy, spraw księgowości i form finansowania, także z funduszy UE (…)  

„Michał – absolwent wyższej uczelni – aktualnie pracuje na etacie w firmie – od dawna obserwuję rynek i  konkurencję firmy  w  której jeszcze pracuje (…), ale wiele rzeczy zrobiłbym lepiej niż obecne kierownictwo. Jestem dobrym fachowcem i zamierzam wykorzystać te cechy by otworzyć własną firmę w dziedzinie reklamy. Potrzebuję jednak informacji o sposobach pozyskiwania kapitału na prowadzenie i rozwój firmy. Interesują mnie też  formalne aspekty prowadzenia tej działalności -  głownie podatki. I co najważniejsze chciałbym nauczyć się profesjonalnie pisać biznesplan i może wziąć udział w Konkursie -  stąd moje zainteresowanie projektem. Już po pierwszych zajęciach mam bardzo dobre wrażenia i fajnych ludzi w grupie(…) 
Jak studenci robią biznes? Wiele ciekawych pomysłów na stronie: 

http://mambiznes.pl/artykuly/czytaj/id/944
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Nasza-klasa 
W styczniu 2006 – student Uniwersytetu Wrocławskiego, wspólnie z 3 osobami stworzyli portal do kontaktów ze znajomymi. Pomysł wynikał z potrzeby założycieli portalu!. „Oczywistym jest, że tworząc jakiś projekt zakłada się, że odniesie on pewien sukces, inna motywacja raczej nie zachęcałaby do działania.” – twierdzi Maciej Popowicz- pomysłodawca. 

Pe-Pe i Frania Cafe

Ewa Partyka i Michał Pawlicki, studenci i właściciele dwóch pralni PePe w Krakowie, półtora roku temu otworzyli  pierwszą z nich. – Nie mieliśmy za dużo pieniędzy, ale sporo zapału – opowiada Ewa Partyka. – Przez pierwsze pół roku nie było klientów – przyznaje. W tamtej pralni zawsze była jakaś osoba na miejscu, która mogła pomóc i pilnowała „biznesu” – mówi. W lipcu 2007 r. na pomysł otwarcia kawiarni i pralni samoobsługowej w jednym lokalu wpadła również studentka Aleksandra Radwańska. Szukała w Krakowie miejsca, gdzie mogłaby wyprać swoje rzeczy i okazało się, że takiego nie ma. W podobnej sytuacji było wielu znajomych. Udało jej się wynająć 50-metrowy lokal w jednaj z uliczek Starego Miasta i tam stworzyć przytulne miejsce. – We Frania Cafe są cztery pralki. Na pralki i suszarki wystarczyłoby nawet 20 m². W naszym przypadku potrzebne też było miejsce na stoliki, kanapy, stoisko komputerowe – mówi właścicielka Frania Cafe. Biznes nie jest tani. Na założenie pralni z dziesięcioma pralkami potrzeba ok. 250 tys. zł. Główne koszty to remont lokalu, odpowiednie instalacje, system zarządzania samoobsługą, systemy wentylacji itp.

Archiwizacja dokumentów 

Dwaj bydgoscy studenci telekomunikacji postanowili wykorzystać zdobytą na uczelni wiedzę. Założyli własny biznes. Zajmują się elektroniczną archiwizacją dokumentów. Brzmi skomplikowanie, ale pomysł jest prosty. Jego autorami są Michał Łassa i Michał Dembek, obaj studiujący w Bydgoszczy telekomunikację.  Proponują skanowanie różnego rodzaju dokumentów (takich jak: faktury, listy, wnioski), które firmy muszą przez określony czas przechowywać. Następnie studenci mogą zapisać pliki na płycie CD lub wprowadzić do stworzonej przez nich bazy danych. - Kolega pracował kiedyś w firmie, która zajmowała się cyfrową archiwizacją dokumentów. Postanowiliśmy udoskonalić jej pomysł - przyznaje Michał Łassa.
O czym warto pamiętać, rozpoczynając  działalność gospodarcza?
[image: image3.png]¢ Jaka dziedzing dziatalnosci wybrac?

J

N
¢ Czy Twoje zainteresowaniai doswiadczenia, jak rowniez osobowos¢
pomoga Ci osiggnac sukces w wybranej dziedzinie?

J

~

¢ Co Jestes w stanie zaoferowac potencjalnym klientom, zeby
decydowali sie nabywac towary i ustugi wtasnie od Twojej firmy?

¢ Czy masz wystarczajgco duzy kapitat finansowy na start?





Pytanie do milionera 

„Na czym powinienem się skupić podczas robienia firmy?". 

"Tutaj nie dam Ci gotowej recepty: "zrób to, to, to i to, i jesteś ustawiony do końca życia". Robienie firmy to własna praca. Praca organizatora, który ściągnie odpowiednich ludzi, poprowadzi ich w odpowiedni sposób, dopilnuje wszystkiego na czas. O czym pewnie wiesz :) . 
Skup się na wszystkim,

· zatrudnij odpowiednich ludzi. 

· zrób badania marketingowe, 

· udoskonal te procesy, które czegoś wymagają,

· przeanalizuj sytuację i wybierz te kanały komunikacji z klientem, promocji, czy reklamy, które dają Ci największy zysk. 

· zasada 80 / 20  - rób to, co daje rezultaty. 

Inne ciekawe informacje z tematyki przedsiębiorczości 
Europejski Tydzień Przedsiębiorczości - rok 2009 jest rokiem, w którym to po raz pierwszy na terenie całej Europy w dniach 6-14 maja będą miały miejsce konferencje, wykłady, szkolenia oraz panele dyskusyjne organizowane w ramach Europejskiego Tygodnia MSP. Dzięki tej inicjatywie MSP będą  mogły skorzystać z wszelkich informacji, porad, pomocy i pomysłów,  które umożliwia im rozwinąć działalność. Więcej informacji na stronie: 

http://ec.europa.eu/enterprise/policies/entrepreneurship/sme-week/about/index_pl.htm
Jedni mówią, że to dzięki przedsiębiorcom kraj się rozwija. Inni, że przedsiębiorcy to „krwiopijcy” żyjący z pracy innych. A Ty co myślisz? Jakie cechy lub wartości można dziś przypisać tej grupie społecznej. Zagłosuj na jedną z poniższych kategorii lub stwórz własną. To pytanie zostało zadane na portalu WWW.tydzienprzedsiebiorczosci.pl  Jakie są wstępne wyniki sondy?  
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Jeśli masz inne zdanie – możesz zmienić hierarchię czynników- wejdź na stronę i zagłosuj ! 
Kapitał dla przedsiębiorczych – portal stworzony z myślą o kreowaniu postaw przedsiębiorczości i  wyjaśnianiu wszelkich wątpliwości aplikowania o środki z funduszy strukturalnych http://www.kapitaldlaprzedsiebiorczych.pl/
	

	

	

	

	

	


Dół formularza

Rzeszów, marzec 2009

Opracowanie dr Anna Miarecka 
Projekt współfinansowany przez Ministra Nauki i Szkolnictwa Wyższego








� Przygotowanie i przeprowadzenie badań dotyczących wspierania rozwoju przedsiębiorczości akademickiej w Polsce w zakresie transferu technologii i innowacyjności, Ekspertyza, Public Profit, Poznań 2005, s. 64.


� W 2007 roku inwestycje funduszy venture capital/private equity wyniosły 747 mln EUR, a więc ponad dwukrotnie więcej niż 2006 roku.





Biuro projektu „Postaw na przedsiębiorczość”:

Wyższa Szkoła Informatyki i Zarządzania w Rzeszowie; ul. Sucharskiego 2, 35-225 Rzeszów

e-mail: jpoczynek@wsiz.rzeszow.pl; tel.: (17) 86 61 173


